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Formalet med en
Innovativ anskaffelse

ke Innovasjonseffekten
av offentlige anskaffelser:

e Offentlige besparelser
* Miljgvennlige lgsninger

e Bedre tjenester for
brukerne

e Stimulere til iInnovasjon
hos leverandgrene




Gragnt skifte med innovative anskaffelser

https://www.youtube.com/watch?v=WMiudmxXCkg



Hva er en innovativ anskaffelse?



Anskaffelse

Behov Utlysning Tilbud Kontrakt



Innovativ anskaffelse

Utlysning Tilbud Kontrakt
Behov '

\ N

\

Kartlegge Dialog med Forventninger Utvikling Kontrakt
brukerens leveranderer til funksjon,
behov om mulige ytelse og

l@esninger Innovasjon



Nye lgsninger er ikke
alltid velkommen







Hva Kjennetegner innovative
anskaffelser nar man lykkes?

« Jobber godt med a hanke inn leverandgrer (i tillegg til
utlysning pa Doffin)

« Dynamikk i markedet, leverandgrer som er villig til a
lytte til behov - Ikke bare selge inn sine ferdige
lgsninger

e Lang planleggingshorisont

« Jobber godt med problemet og behovene fagr man ser
pa lgsninger

« Tillit til prinsippet om a formulere behovet, og overlate
mer av lgsningen til markedet

 Holder «innovasjonshgyden» gjennom hele prosessen



Hva kjennetegner
virksomhetene som lykkes med
Innovative anskaffelser?

* Ledelsesforankring
 Ledelse som etterspgar nye lgsninger
 Tid og ressurser til a lykkes
 Anskaffelser |lgftes strategisk

e Tverrfaglig samarbeid om anskaffelsen
o |kke stafett, men samarbeid mellom fagavdelinger
0og Innkjgp

o Utviklingsprosjekt om ngdvendig (dersom
markedet ikke har en lgsning)

e Apen tilnserming til anskaffelsesbehov,
leverandgrsamarbeid og nye lgsninger
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Baerum kommune gnsket Smart- Vurdere behov Planlegging og
Mat <3 brukere med vedtak Kunne fa levert matvarer til brukere organisering
uten a bruke hjemmehjelp til selve

Ledelsesforankring og tverretatlig

om praktisk bistand kan - handlingen. Bruk av hiemmehjelp t - hoic
f3 hielp til & handle Iﬁ1 - handling er darlig bruk av kompe- ar_tna EEF'JW??'WH At
k =P | | tanse og lite fremtidsrettet. PrOS|eKIETARHnerT.
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GAMMEL
Hiemmen|elper skriver handleliste, o
— \ nandler, bringer varene til bruker
(o 0g setter pa plass. Dialog med
w:" !
NY markedet
RESULTATER \ §  Bruker handler via nettbrett, sjafer i 2015
A \ BN o rone Hismmehialnare Dialogkonteranse
o\ | leverer matvarene. Hemmehjelpere
brukerene i Norge far sparer tid pa \
samme type tjeneste, kan handling ' A
norske kommuner spare : v : :
oppmot Gjennomfgring
Konkurranse

Oktober 2014 Faglig kravspekk.
Desember 2014 Valg av leverandar

Hjemmehjelperne
far mer tid til

millioner i aret brukerne
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KOLONIAL.NO: OFFENTLIG PANGSTART FOR MATBUTIKK PA NETT

ﬁ Kolonial ble H Kolonial.no vant kontrakten med

Et skikkelig loft. Matbutikken Kolonial.no grunnlagt av Baerum kommune pa «Smart
oikk fra a veere 10 grundere til a ha over 200 10 grindere, mat:}.{lﬂedf&t klikkhli‘.-lekde r:{r.aecll’—

o butikkens for alle brukere me
ansatte, blant annet etter a ha uui’met en R ——————
kontrakt med Beerum kommune pa Smartmat.

Kﬂfﬂnjm‘ g

Kolonial.no laget
en spesialtilpasset
l@sning for Baerum

kommune hvor
brukerene kan gjgre
innkj@pene sine pa

it Kolonial.no netibrett hjemme.
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Ty Avtalen med kom-

munen gjorde at de

runnlagt av 10 grundere
5 5 5 raskt fikk et stort
------------------------------------------------------ volum som ga bedre
innkj@psbetingelser og

dermed lavere priser.

A I\I SATTE Kontrakten ga Kolonial.no et skikkelig | tillegg ga den tro-

KOLONIAL.NO

i@ft. To ar senere er Kolonial.no en solid verdighet som en
PRERREFERAFRRE AR TN vekstbedrift med over 200 ansatte og serigs leverandar.
FERFER R AR R RGN en forventet arsomsetning pa 500 mil-
M I L L I 0 N E R T T T T T T lioner kroner, hvorav sterstedelen er ti
: _ PR e TRy ienlige privatkunder,
forventet arsomsetning 2016 FEERRT IR TR @
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Caverion og Trosterud skole

https://www.youtube.com/watch?v=nVnZPNe8Eag
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Oslo kommune, Undervisningsbygg T  Prosessen

videreutviklet og tilpasset
skolebygg. Ferste anlegg
installeres pa Trosterud
skole hasten 2016.

®

2 Vurdere behov

Ventilasjon i
skolebygg

Oslo og Bergen kommuner trengte nye

Darlig inneklima

Behov for ny ventilasjon

Kostbart med erstatningsskole

ventilasjonslesninger for skolebygg. Matte } Planlegge og organisere
veere betydelig rimeligere bade i anskaffelse . :
: : Forankret prosessen med innovativ
og drift enn dagens lesninger.
anskaffelse i egen organisasjon
91 Dialog med markedet

Dialogkonferanse om behovet

Resultater Skriftlige innspill fra leveranderer

En-til-én-meter med leveranderer

Sparer utgifter

12 mill

pa én eneste skole

Gjennomfere konkurranse

AN
~............. Caverion AS og Systemair AS vant
N \\\\ SN \\\\\_\_ MO

o o i .
Sparer miljoet Underwsnl.ng?n * ik normalt ANTTHHN konkurransen og ble premiert med
mens ventilasjonen skiftes ut.

2,6 tonn C02 100 OO0O kroner hver.

bespart CO2-utslipp, per
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